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Diplomado en Dirección de Ventas

Universidad de Chile
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Estado Civil: Casado 

Nacionalidad: Chileno 

Fecha de Nacimiento: 30 / 12 / 1976
R E S U M E N  P R O F E S I O N A L

Ingeniero de la Universidad de Concepción, con experiencia comercial internacional en Nueva Zelanda. A su vez, experiencia en áreas comerciales, productivas y operativas en empresas nacionales ligadas al rubro Industrial, Agrícola, Forestal y Energía. Destacan una amplia capacidad de negociación, excelentes relaciones interpersonales, trabajo en equipo e Inglés Avanzado.
A N T E C E D E N T E S  L A B O R A L E S
EDENRED CHILE S.A. 







03/2013 – a la fecha
Key Account Manager. (Las Condes, Santiago)
Encargado de la gestión de venta y post venta del producto ticket restaurant Edenred en empresas a nivel nacional. Mantención de cartera y aumento del volumen de facturación. Generación de venta nueva y cross selling. Definición de estrategias comerciales, prospección de clientes nuevos, análisis de margen y rentabilidad. Cumplimiento de metas mensuales fijadas por la gerencia comercial.
EDENRED CHILE S.A. – PETROBRAS CHILE DISTRIBUCION


04/2010 – 02/2013
Key Account Manager. (Las Condes, Santiago)
Encargado de la gestión de venta del producto Petrobras Flota Ticket Car (Alianza entre Petrobras y Edenred Chile) y su plataforma de gestión de flotas en empresas transporte a nivel nacional. Implementación del sistema y capacitación de clientes en el uso de la plataforma, maximizar la rentabilidad del producto elevando el consumo de combustible. Definición de estrategias de venta, segmentación de mercado y prospección de clientes nuevos. Cumplimiento de metas mensuales fijadas por la Dirección Comercial.
NEW ZEALAND INSTITUTE OF SCIENCE AND TECHNOLOGY 

03/2009 - 03/2010 
Latín American Marketing Manager. (Auckland, Nueva Zelanda)
Representante para Latinoamérica, España, Francia y Rusia del Instituto de Idiomas, a cargo de la promoción, marketing y venta de cursos de Ingles y Business. Soporte informativo, orientación a los alumnos acerca del Instituto y Nueva Zelanda. Gestión de visas de estudiantes frente a inmigración. 

CMPC-ENVASES ROBLE ALTO S.A. 




  
06/2006 - 07/2007 
Jefe de Despacho y Distribución. (Quilicura, Santiago)
Manejo de stock en bodega e inventario, planificando y coordinando el transporte dando entrega oportuna del producto terminado a clientes. Coordinación junto al área comercial y operativa la fabricación de productos en base a las demandas del mercado.  

VERFRUT S.A. 







 
03/2005 – 04/2006 
Administrador de campo. (Rapel) 
A cargo de uno de los campos de la compañía ubicado en Rapel, con 170 hectáreas plantadas de uva de mesa para exportación, elaborando y cumpliendo el presupuesto de temporada, basado en la proyección del capital técnico y humano necesario para el logro de metas productivas. A su vez, encargado de la gestión de compra y acuerdos comerciales con proveedores de insumos agrícolas tales como Soquimich, BASF, GMT y otros.
FORESTAL COMACO S.A. 






 
10/2003 – 02/2005 
Gestor de negocios (San Antonio) 

Generación de nuevos negocios, a modo de aumentar la cartera y satisfacer las demandas mensuales madereras de la compañía, realizando visitas periódicas a clientes, atendiendo sus necesidades en faenas de cosecha. Establecer acuerdos comerciales con transportistas, fidelizando y captando transporte nuevo a modo satisfacer las necesidades de transporte de la empresa desde la faena hacia el puerto de San Antonio. 

ATLAS CITIBANK 







 
12/2002 – 09/2003 
Ejecutivo de ventas (Concepción) 
A cargo de una determinada cartera de clientes, ofreciendo distintas alternativas y soluciones financieras, promocionando los distintos productos de la compañía, preparando estrategias comerciales a modo de generar nuevos clientes materializando negocios  rentables para la compañía.
I D I O M A S 
Ingles: avanzado, oral y escrito. 

· The New Zealand Institute of Science and Technology. 

 
09/2008 – 03/2010 
Auckland. New Zealand. General English y IELTS. 

· The University of Waikato. Hamilton. New Zealand 


 
03/2008 – 05/2008 
General English 

C O N O C I M I E N T O S  C O M P U T A C I O N A L E S
(Avanzado) Windows, Exel, Word, Outlook, PowerPoint, SAP modulo MM, Gestion de compra, Stock e Inventario.
A N T E C E D E N T E S  A C A D E M I C O S 
UNIVERSIDAD DE CHILE.
 SANTIAGO





04/2011 – 08/2011

FACULTAD DE ECONOMIA Y NEGOCIOS

Diplomado en Dirección de Ventas. 
UNIVERSIDAD DE CONCEPCION
. CONCEPCION



03/1995 – 12/2001

FACULTAD DE CIENCIAS FORESTALES
Ingeniería Forestal.
COLEGIO PADRE ALBERTO HURTADO. CHILLAN



03/1982 – 12/1994
Enseñanza básica y media. 

P R A C T I C A S  P R O F E S I O N A L E S 
Forestal Mininco S.A. 2001 
Corporación Nacional Forestal (CONAF) 1999 

El Vergel 2245, Dpto 34-B


Providencia


Santiago


79991249
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